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MODULO ZERO - Numeri, cifre e unità di misura 

- Il sistema internazionale delle unità di misura 

- Le unità di misura di tempo (anno civile e anno commerciale) 

- Le unità di misura di valore: l’euro e gli arrotondamenti 
 

 

MODULO A - GLI STRUMENTI DI CALCOLO 
 

Unità 1 - I rapporti e le proporzioni, il calcolo percentuale 

- I rapporti e le proporzioni (La proprietà delle proporzioni, La proporzionalità diretta e inversa) 
- Il calcolo percentuale (Calcolo percentual diretto e inverso) 

 
Unità 2 - I riparti  proporzionali, le tabelle e i grafici    

- I riparti proporzionali  (Riparti proporzionali semplici e composti, coefficiente di riparto) 
- Le tabelle  (tabelle semplici e complesse, Tabelle a doppia entrata in excel )     

 

 

MODULO B - L’AZIENDA 

 

Unità 1 - L’attività aziendale 

- L’azienda e la sua attività (Attività di produzione diretta e indiretta, I beni, Le persone, 

L’organizzazione, Lo scopo, Risultato economico positivo e negativo) 

- La classificazione delle aziende secondo gli obiettivi perseguiti (Aziende profit oriented e Aziende 

non profit) 

 

Unità 2 - La localizzazione, le persone e l’organizzazione dell’azienda                  

- La localizzazione dell’azienda (L’azienda come sistema aperto, Mercato di approvvigionamento e 

Mercato di sbocco) 

- Le persone (imprenditore, soggetto giuridico e soggetto economico, lavoratori dipendenti e lavoratori 

autonomi, stakeholders) 

- L’organizzazione dell’azienda (le funzioni aziendali, impresa individuale, società di persone e società 

di capitali) 

- La struttura organizzativa (organigramma e funzionigramma) 

 

 

MODULO C – IL CONTRATTO DI VENDITA E I SUOI DOCUMENTI 

 

Unità 1 - Il contratto di vendita    

- Gli aspetti giuridici della compravendita (obblighi del compratore e del venditore) 

- Le fasi della compravendita (trattative, stipulazione contratto, esecuzione contratto) 

- Gli elementi del contratto di vendita (Elementi essenziali, accessori, le clausole contrattuali) 

- Gli elementi essenziali del contratto di vendita 

- Il tempo di consegna della merce  

- Il luogo di consegna della merce (clausola FMV e FMC, traporto con vettore) 

- L’imballaggio della merce (Imballaggio, packaging, CONAI) 

- Il tempo di pagamento 

- Il luogo e gli strumenti di pagamento 

 

Unità 2 - I documenti della compravendita   

- Le fasi della compravendita e i documenti collegati 

-  I documenti collegati all’esecuzione del contratto (Fattura elettronica, funzioni, archiviazione) 

- I tipi di fattura e il loro contenuto (fatturazione immediata e differita – parte descrittiva e tabellare 

della fattura) 

- La fattura immediata (compilazione cartacea e in excel) 

- Il Documento di trasporto e la fattura differita(compilazione cartacea e in excel) 

 

 



MODULO C –  IL CONTRATTO DI VENDITA E I SUOI DOCUMENTI 

 
Unità 3 - L’Imposta sul  Valore Aggiunto e la fatturazione                        

- L’IVA, i suoi presupposti e le sue caratteristiche 

- La classificazione delle operazioni ai fini dell’IVA 

- La determinazione dell’IVA: aliquote e modalità di calcolo  

- La base imponibile IVA e il totale fattura  

- Gli sconti mercantili incondizionati e condizionati 

- Gli imballaggi (gratuito, fatturato, a rendere) 

- I costi accessori di vendita 

- Gli interessi di dilazione 

- La fattura a più aliquote  

- Calcolo della base imponibile, Confluenza delle spese documentate e delle spese non documentate 

- Lo scontrino fiscale e la ricevuta fiscale – Lo scorporo dell’IVA  

         

 

Applicazioni gestionali in laboratorio in compresenza con il docente di informatica 

Svolgimento esercizi e compilazione modulistica commerciale in formato elettronico nel laboratorio 

di informatica  attraverso simulazioni di ruolo utilizzando pacchetti office.  

Modulo di Educazione Civica 1°Quadrimestre - Educazione alla legalità  

AMBITO economico-aziendale: “Educazione alla legalità economica” 

 

Modulo di Educazione Civica 2°Quadrimestre – Educazione Ambientale 

AMBITO economico-aziendale: Etica aziendale nell’educazione ambientale (RSI) 

 

U.D.A. – E-commerce 

Il Docente curriculare di 

Tecniche Professionali dei Servizi Commerciali 
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